
車を高く売る 完全チェックリスト
のりかえ大学｜ペーパー卒業ママの車×家計ブログ

【準備編】売る前の10チェック

1. 愛車の相場をまず知る
無料査定で概算額を確認。相場を知らずに下取りに出すのが一番の損

2. 車検証・自賠責・整備記録簿を揃える
記録簿があると信頼度アップ。紛失時は早めに再発行手続きを

3. 純正パーツを揃えておく
純正ホイール・ナビはプラス評価。社外品は好みが分かれる

4. 洗車と車内清掃・消臭をする
「大切に乗っていた感」が印象点に。子どもの食べこぼし跡も忘れずに

5. 小さな傷は無理に修理しない
修理費のほうが査定アップより高くつくケースが多い

6. 走行距離の節目前に動く
5万km・10万kmを超える前が売りどき

7. 売却時期を意識する
2～3月・8～9月の決算期は業者の買い意欲が高い傾向

8. ローン残債を確認しておく
残債ありでも売却可。精算方法を事前に把握しておくとスムーズ

9. カスタムは純正に戻す
リセールに響く改造は元に戻しておくのが無難

10. 複数社を比較する前提で予定を組む
1社即決は損のもと。比較こそ最大の交渉材料
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査定当日・交渉のチェック
これで「言われるがまま」を卒業

【当日編】5つのポイント

1. 車の情報を整理して時間どおりに対応
丁寧な対応は印象点に。査定士も人間です

2. 即決を迫られても「比較してから」と伝える
その場サインは避けて、全社の金額が出そろってから判断

3. 他社の金額は「チラ見せ」程度に
正直に全部言うと、それ以上の提示が出にくくなることも

4. 金額以外の条件も確認する
手数料・入金時期・名義変更・キャンセル規定は契約前に必ず

5. 急がない姿勢が高値を呼ぶ
「いつでもいい」の余裕が最後のひと押しになる

▶ 電話ラッシュなしで高く売る方法は？

最新の査定サービス比較・ママ向けの売却ガイドはブログで公開中

のりかえ大学で検索  ▶  https://noridai.com

※本チェックリストは一般的な目安です。各サービスの条件は公式サイトでご確認ください。


